
Рынок и анализ рынка
Тенденции в сфере деятельности, клиенты, конкуренты
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Цель 
анализа 

рынка

заключается в том, чтобы доказать себе и 
читателю бизнес-плана, что:

• ты разобрался в том, что происходит в 
выбранной сфере деятельности;

• ты знаешь, кто клиенты предлагаемого 
тобой товара/услуги;

• на товар/услугу имеется достаточно 
клиентов, которые готовы платить 
установленную цену.
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Особенности 
сферы 
деятельности 
(тенденции)

• Размер/охват рынка
• Темп роста рынка и фаза жизненного цикла 

сферы деятельности
• Успешность предприятий в сфере деятельности 
• Количество и размер конкурентов
• Потребность в капитале 
• Новые товары или технологии
• Изменения
• Товары и услуги предприятия, отличия
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Какой могла бы быть моя доля рынка
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Пример
долей рынка
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Доля рынка. Пример
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Методика
анализа рынка
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Где найти 
информацию

http://www.stat.ee

http://www.eestipank.ee

http://mkm.ee

http://www.fin.ee

http://www.envir.ee/

http://www.sisemin.gov.ee/

http://www.vm.ee/
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Другие 
источники 

информации

Фонд профессиональной квалификации 
https://oska.kutsekoda.ee/

https://sihtgrupid.ee/

Институт конъюнктуры http://ki.ee/

Поисковые системы (попробуйте разные 
ключевые слова)

https://dspace.ut.ee/
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